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Marketing

Gtéwnym celem marketingu jest dotarcie w jak najkrétszym czasie, do jak najwiekszej liczby klientéw z grupy
potencjalnych nabywcéow.

1. Najwiekszg skuteczno$¢ promowania oferty nieruchomosci mozemy osiggna¢ poprzez publikacje na
portalach ogtoszeniowych nieruchomosci. Duze znaczenie zwigzane z promocjg ogtoszenia ma przygotowanie
ogtoszenia, na ktéry sktadaja sie; dobry opis nieruchomosci, stowa kluczowe zawarte w opisie, profesjonalne
zdjecia, lokalizacji, parametry techniczne, wirtualny spacer, rzut danej nieruchomosci lub mapa jesli jest to
nieruchomos¢ gruntowa.

2. Baner, to inicjatywa o zasiegu lokalnym zmierzajaca do bezposredniego wypromowania nieruchomosci w
obrebie lokalizacji danej nieruchomosci (ma bezposredni zwigzek z adresem nieruchomosci).

3. Dni otwarte, to dziatania ukierunkowane na prezentacje nieruchomosci w formule niezobowigzujacego
spotkania dla 0séb poszukujgcych nieruchomosci o podobnych kryteriach badz lokalizacji.

4. System wymiany ofert - ZSWO (Zachodniopomorski System Wymiany Ofert) - to system bezposrednie;j
wymiany ofert pomiedzy posrednikami z innych biur nieruchomosci i ich klientami.

5. Ogtoszenia w prasie lokalnej, w mediach (radio TV), ulotki, broszury, ogtoszenia w komunikacji miejskiej
(autobusy, tramwaje) - te dziatania podejmowane sg indywidualnie w uzgodnieniu z klientami.
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